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Holishare

VACATION CLUB

Uma operacao
consolidada
em 124 paises.

Proposta de parceria estratégica para integracao de aviagao ao ecossistema de
viagens da Holishare.

® CONFIDENCIAL - BROKERS SELECIONADOS

DOCUMENTO OBJETIVO PROXIMO PASSO



—— 01 - A HOLISHARE

QUEM SOMOS

Nao somos uma startup

de viagens. Somos um clube

global de hospedagem.

A Holishare € um clube de viagens por assinatura com acesso direto a uma rede consolidada de

4.200+ hotéis premium em 124 paises. Operamos com modelo de fonte direta, sem

intermediarios, oferecendo aos nossos membros tarifas até 70% inferiores as ofertas publicas

de mercado.

4.200+

HOTEIS PREMIUM

Cadeias internacionais auditadas, 3 a 5 estrelas

70%
ECONOMIA MEDIA

Sobre tarifas de oferta publica

124

PAISES COBERTOS

Cobertura nos 5 continentes

24/7

OPERAGCAO AUTONOMA

Plataforma com IA prépria
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—— 02 - CONCEITO 03 /16

MODELO EXCLUSIVO

O que torna a Holishare diferente
de tudo que existe no mercado.

Acesso direto a fonte

Conexao direta ao mesmo pool global de hotelaria que abastece os maiores players do mundo, sem comissdes intermedidrias.

Assinatura recorrente

Modelo SaaS de viagens. Membro paga mensal ou anual e tem direito a reservas ilimitadas enquanto ativo.



03 - NOSSO PUBLICO 04 /16

QUEM E O MEMBRO HOLISHARE

Um perfil de consumo alto valor,
alta frequeéncia.

Familias e casais brasileiros entre 30 e 60 anos, classe média alta, que viajam de 2 a 4 vezes por
ano. Compram hospedagem premium, mas hoje precisam buscar aviagao em plataformas
separadas, desconectadas, perdendo tempo e dinheiro.

Vs 2 a4x

ANOS DE LTV VIAGENS POR ANO

Tempo médio de permanéncia projetado Frequéncia média do membro Holishare

7+ 100%

NOITES POR RESERVA PRECISA DE AVIAGAO

Politica minima da plataforma Toda viagem internacional exige voo



04 - A OPORTUNIDADE 05/ 16

A PECA QUE FALTA

Temos a hospedagem. Falta a
aviacao.

Nosso ecossistema esta estruturado, validado e em escala. O proximo passo natural do
crescimento € entregar ao nosso membro a jornada completa de viagem dentro da plataforma.

Hoje ele ja reserva o hotel conosco. Amanha, queremos que reserve o Voo no mesmo clique.

01 02

Assinatura ativa Escolha do destino
Membro paga R$ 19,90/més ou R$ 238,80/ano Acessa portal global com 4.200+ hotéis
e ™
Compra a passagem aérea Reserva o hotel
Aqui entra o parceiro de aviagdo. Confirma com 1 clique no portal
§ J

‘ A aviagdo ndo é uma adicdo. E a etapa que fecha o ciclo da jornada de cada membro Holishare.



05 - O QUE BUSCAMOS 06 / 16

PERFIL DO PARCEIRO

Procuramos um broker estratégico
para integrar aviacao ao
ecossistema Holishare.

o Capacidade de integragdo técnica

APl ou whitelabel que permita ao membro Holishare buscar, comparar e fechar passagens dentro do nosso portal sem sair da
plataforma.

Cobertura global compativel

Nosso membro viaja para 124 paises. O parceiro precisa atender rotas internacionais com inventario competitivo.

o Modelo comercial alinhado
Estrutura de comissionamento, repasses ou revenue share clara, com possibilidade de evolu¢gdo conforme o volume cresce.
o Visao de longo prazo

Parceiro que enxergue a Holishare como canal de aquisi¢cdo continuo, ndo como cliente transacional.




06 - O QUE OFERECEMOS 07 /16

VALOR PARA O PARCEIRO

O que o broker ganha ao integrar
com a Holishare.

Base de membros ativos

Acesso recorrente a uma comunidade qualificada e crescente de viajantes que ja tém hospedagem comprada e precisam de voo.

Volume previsivel

Fluxo continuo de demanda de aviagdo alinhada as reservas hoteleiras. Cada hospedagem fechada representa uma passagem em potencial.




07 - POTENCIAL DE VOLUME

PROJECAO DE DEMANDA

O que isso significa em passagens

vendidas.

A cada 10 mil membros ativos, considerando uma média conservadora de 2 viagens

internacionais por ano e 2 passageiros por reserva, a Holishare gera demanda de:

BASE DE MEMBROS

1.000 membros

10.000 membros

50.000 membros

40.000+

passagens aéreas internacionais por ano, vinculadas a hospedagem ja confirmada , para cada 10.000 membros ativos no

VIAGENS/ANO

2.000

20.000

100.000

clube.

PASSAGENS POTENCIAIS

4.000+ passagens

40.000+ passagens

200.000+ passagens

HORIZONTE

3 a 6 meses

12 a 18 meses

24 a 36 meses
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—— 08 - MECANICA DA PARCERIA 09 /16

INTEGRAGAO TECNICA E COMERCIAL

Como a parceria opera na pratica.

01 02

Membro entra no portal Busca passagem aérea

Acessa sua area Holishare ja autenticado e qualificado. Motor de busca conectado via APl ao inventario do parceiro broker.

03 04

Compra dentro da plataforma Reserva o hotel em seguida

Checkout integrado, voucher emitido em nome do broker, receita capturada. Plataforma sugere hospedagem alinhada ao destino e datas do voo.

o Integracao via API ou whitelabel

O time técnico Holishare absorve o inventario do parceiro e exibe nos padrdes da nossa identidade visual. A jornada do membro
permanece dentro da Holishare.

o Modelo comercial a definir
Estrutura de comisséao, override ou revenue share a ser negociada conforme o volume projetado e o tipo de integragao escolhido.




09 - POR QUE CONOSCO 10 / 16

HOLISHARE VS CANAIS TRADICIONAIS

Por que o membro Holishare
é um cliente diferente.

CLIENTE DE CANAL TRADICIONAL

Trafego frio convencional

Compara em 4 a 8 plataformas antes de comprar
Decisao lenta, baixa fidelidade

Comissao pulverizada entre canais

CAC alto para o broker

Sem garantia de recompra

4 I

Membro com hospedagem confirmada

@ Jatem destino, datas e hotel decididos

P Vo Y I T R of D D L - A



10 - ECOSSISTEMA HOLISHARE 11 /16

ONDE A AVIAGCAO SE ENCAIXA

A aviacao se conecta a um
ecossistema ja em operacao.

A parceria de aviagdo nao é uma iniciativa isolada. Ela se integra a uma estrutura

multidimensional onde cada brago potencializa o outro e amplia o ticket meédio do membro.

é A
HOSPEDAGEM AVIAGCAO
4.200+ hotéis - operacgdo ativa Proxima integragdo - em construgdo
- Y
MOBILIDADE EXPERIENCIAS
Carros e transfers - roadmap Atividades e tours - roadmap

‘ O broker de aviacdo é o primeiro parceiro estratégico a integrar fora da hospedagem. Posicdo privilegiada no ecossistema.



11 - BENEFiICIOS CONSOLIDADOS

O QUE O PARCEIRO LEVA

Cinco beneficios concretos e
mensuraveas.

1. Volume garantido sem investimento de aquisicao

Cada novo membro Holishare é um cliente potencial de passagem. Nao ha midia, prospec¢do ou comissionamento de vendedor para capturar esse
cliente.

2. Demanda planejada com antecedéncia
Hospedagens Holishare sdo reservadas com 30 a 270 dias de antecedéncia. Isso permite ao broker negociar tarifas e otimizar margens nas vendas
de aviagao.

3. Exposicao internacional natural
Membros viajam para 124 paises. O broker passa a operar volume em destinos globais sem precisar abrir mercados novos por conta propria.

4. Posicionamento exclusivo no ecossistema

Como primeiro parceiro de aviagao da Holishare, o broker entra como fornecedor preferencial, com possibilidade de exclusividade contratual em
segmentos definidos.

5. Crescimento alinhado a expansao Holishare
Conforme a Holishare cresce, o broker cresce junto. Cada nova base B2B2C que entrar (clubes esportivos, programas de milhas, empresas) amplia
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12 - MOMENTO ESTRATEGICO 13 /16

POR QUE AGORA

O timing certo
para a parceria.

A Holishare esta em momento de inflexao. O produto principal esta consolidado e o proximo
capitulo é a expanséao de jornada. Quem entrar agora ocupa posicao estratégica de longo prazo.

Operacao madura

A Holishare ndo esta comecando. Ja temos hospedagem operando, tecnologia prépria, identidade consolidada e base inicial de membros.

Janela de expansao

Estamos abrindo as integragdes estratégicas. O parceiro de aviagao que entrar primeiro pega a melhor posicdo comercial.



13 - ESTRUTURA DA PARCERIA

PONTOS PARA ALINHAMENTO

Os pilares que precisamos alinhar

juntos.

PILAR

Integracgao técnica
Cobertura de inventario
Modelo comercial
Exclusividade

Atendimento e SLA

Branding e narrativa

O QUE PRECISA SER DEFINIDO

Modelo de integracao (API direta, whitelabel, redirect controlado), cronograma de implementagao e responsabilidades técnicas de
cada lado.

Quais companhias aéreas, rotas e classes estardo disponiveis. Posicionamento internacional e nacional. Tarifas negociadas vs.
tarifas publicas.

Comissionamento, override, revenue share, repasse ou modelo hibrido. Tier de comissdes por volume conforme a base de membros
cresce.

Definir se a parceria sera exclusiva por segmento, regido ou categoria. Holishare prioriza um parceiro principal de aviagdo por
classe.

Padrdo de atendimento ao membro Holishare, prazo de resposta, politica de remarcagdes, cancelamentos e reembolsos.

Como o broker sera apresentado dentro do portal Holishare. Cobranding, marca branca puro ou marca dupla.
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14 - PROXIMOS PASSOS

CAMINHO PROPOSTO

Os proximos passos sugeridos.

Apresentacado detalhada, perguntas técnicas e comerciais, validacdo de fit estratégico.

POC técnico em 30 a 60 dias com base inicial de membros e métricas claras.

01 02

Reuniao de alinhamento Termo de intengao (LOI)

03 04

Piloto de integracdo Contrato definitivo

Documento curto cobrindo escopo, comissionamento preliminar e marco de exclusividade.

Acordo comercial completo, integragdo em produgéo e entrada no mercado conjunto.

Estamos prontos para comegcar a conversa técnica e comercial. A parceria certa de aviacao acelera o proximo capitulo da Holishare e gera

receita previsivel para o broker desde o primeiro més.
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HOLISHARE VACATION CLUB

Vamos construir juntos
a jornada completa.

A hospedagem esta pronta. A demanda existe. Falta o broker certo para

fechar o ciclo.

@® Proxima reunido: alinhamento estratégico

CONTATO HOLISHARE
Parcerias estratégicas - holishare.com.br



